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Qualifizierte Mitarbeiter mit technischen 

Grundlagen

- für Produktmanagement, Marketing und Vertrieb 

- für die Logistik und den Einkauf

- im internationalen Kontext (Import / Export)

- als zukünftige Fach- und Führungskräfte 

Ziel des Studienangebots

Ziel des Studienangebots
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Konzeption/ 

Umsetzung des 

(internationalen) 

Marketings und 

operativen 

Vertriebs

Technische Grundlagen 

(Werkstoffe, 

Konstruktion, 

Fertigungsverfahren)

Planung und 

Durchführung der 

(internationalen)

Logistik in der 

Abwicklungskette

BWL-Kenntnisse

Unternehmens-

gestaltung  und

-führung

sicherer

Umgang

mit

Kenntnisse der Absolventen des Studienangebots

Kenntnisse der Absolventen
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Technische Grundlagen und weitere allgemeine 

Fächer und Sozialkompetenztraining

3-Säulen-Konzept

Struktur des Studienangebots

Struktur des Studienangebots
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Beteiligte Partner

Studierende Ausbildungsfirmen DHBW 

Mosbach

Industrie-

betriebe

Technischer 

Großhandel

Internationaler 

Handel (Export / 

Import)

Theorie-Studium und Praxis im dreimonatigen Wechsel

Partner des Studienangebots

Partner des Studienangebots

Industrieunternehmen 

Produktionsverbindungs-

handel 

Stahlhandel 

Internationaler technischer 

Handel
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1. – 4. Semester 5. – 6. Semester

Inhalte des Studienangebots

Inhalte des Studienangebots – Allgemeine Betriebswirtschaftslehre - Pflicht

� Grundlagen BWL

- Einführung 

Betriebswirtschaftslehre

- Personalwesen Grundlagen

� Finanz- und Rechnungswesen

- Kosten- und Leistungsrechnung 

- Finanzbuchführung 

- Investition und Finanzierung 

- Bilanzierung 

- Steuern

� Management

- Unternehmensführung

- Mitarbeiterführung

� Integrationsseminar zu 

Branchenthemen

Kursiv = Spezialität Technischer Handel
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� Handelsbetriebslehre

� Marketing –Grundlagen

� Grundlagen technischer B2B-

Handel

� Instrumente Handelsmarketing / 

Quantitative Methoden im 

technischen B2B-Handel

� Einführung in den internationalen 

Handel und Außenhandelsrisiken

� Strategisches Handelsmarketing 

� Internationale Wirtschafts-

beziehungen und Kapitalmärkte

1. – 4. Semester 5. – 6. Semester

Inhalte des Studienangebots

Inhalte des Studienangebots – Vertriebsmanagement
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� Handelsmanagement technischer 

B2B-Handel

1. – 4. Semester 5. – 6. Semester

Inhalte des Studienangebots

Inhalte des Studienangebots – Logistik / Kooperationsmanagement

� Organisation / 

Projektmanagement

� BWL - Produktion

� Logistik / Supply Chain 

Management

� Internationale Produktion
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� Grundlagen der Fertigungsverfahren

� Fertigungsgerechte Konstruktion

1. – 4. Semester 5. – 6. Semester

Inhalte des Studienangebots

Inhalte des Studienangebots – Technische Grundlagen

� Werkstoffkunde

� Grundlagen der Konstruktion
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Inhalte des Studienangebots

� E-Commerce / Omni-Channel-

Marketing 

� Vertrieb und Marketing (klassisch)

� Internationaler Vertrieb

Vertriebsmanagement

Kooperationsmanagement � Logistik und Supply Chain 

Management

� Finanzen und Controlling

� Führung und Personal

Große Vertiefungswahloptionen im 5./6. Semester (je 10 ECTS)



Branchenorientierung  bleibt –

neue Vertiefungen kommen im Branchenhandel ab 2018

DHBW Mosbach //  Inhalte des Studienangebots
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Branchenorientierung  bleibt –

neue Vertiefungen kommen im Branchenhandel ab 2018

DHBW Mosbach //  Inhalte des Studienangebots
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Fächer, die das Betriebswirtschaftliche Studium abrunden.

- Recht (1. - 4. Semester)

- Volkswirtschaftslehre (1. - 6. Semester)

- Methodenlehre (wissenschaftliches Arbeiten)

- Soft Skills (z.B. Rhetorik / Teammoderation / Planspiel)

- Mathematik und Statistik (1./2. Semester)

- Information und Digitalisierung Industrie 4.0 / Handel 4.0 (3./4.Semester)

1. – 4. Semester 5. – 6. Semester

Inhalte des Studienangebots

Inhalte des Studienangebots – Ergänzungsfächer
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Attraktivität durch Internationalität

Technische Grundlagen als Basis 

Intensive Betreuung der Studierenden

Aktive Einbeziehung der Studierenden durch Projekte

Vielzahl von praxisbezogenen Aktivitäten 

Exkursionen zu Unternehmen (Produktionsunternehmen, Handel, 

Prüflabor, Messen, …)

Besonderheiten des Studienangebots

Besonderheiten des Studienangebots
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Planspiele und Sozialkompetenztrainings

- Logistikplanspiel (1. Sem.)

- Unternehmensplanspiel (1. Semester) 

- Kommunikationstraining (2. Semester)

- Teamtraining (3. Semester)

- Verkaufstraining (3. Semester )

- Brettplanspiel Organisation (4. Semester)

- komplexes Unternehmensplanspiel TOPSIM General Management 

(5. Semester)

Besonderheiten des Studienangebots

Weitere Besonderheiten des Studienangebots
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Besonderheiten des Studienangebots

Beispiel Logistikplanspiel
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Fach-

Kompetenz
Methoden-

Kompetenz

Soziale

Kompetenz

Qualifizierte 

Mitarbeiter

Ergebnis des Studiums

Ergebnis des Studiums
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Technisches 

Marketing /

Vertrieb

Import / Export-

abteilung

Logistiker bei 

Industrie und 

Handel

Perspektiven als 

„Bachelor of 

Arts“ (210)

Ergebnis des Studiums

Ergebnis des Studiums

(internationale)

Führungskraft 

in Industrie / 

Handel
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2014 9 Studierende  

(Adolf Würth GmbH & Co. KG, KACO new energy GmbH, Otto Zimmermann GmbH, MS Motor Service 
International GmbH, BTI Befestigungstechnik GmbH & Co. KG)

2015 18 Studierende 

(Adolf Würth GmbH & Co. KG, Würth Industrie Service GmbH & Co. KG, Berger S2B, Thyssen Krupp 
Schulte GmbH, Haff-Dichtungen GmbH, Max Cochius GmbH, KACO new energy GmbH, MS Motor 
Service International GmbH, ERIKS SuedWest GmbH, BTI Befestigungstechnik GmbH & Co. KG, Theo 
Förch GmbH & Co. KG, RECA NORM GmbH)

2016 11 Studierende 

(ATP Auto-Teile-Pöllath Handels GmbH, Brammer GmbH,Theo Förch GmbH & Co.KG, RECA NORM 
GmbH, REIFF Technische Produkte GmbH, Schäfer + Peters GmbH, Würth Industrie Service GmbH & Co. 
KG)

2017 09 Studierende 

(Häfele GmbH & Co. KG, Würth Industrie Service GmbH & Co. KG)

2018 13 Studierende 

(Adolf Würth GmbH & Co. KG, Theo Förch GmbH & Co. KG, Häfele GmbH & Co. KG, Konrad Haluk 
Industriebedarf GmbH, imes-icore GmbH, Isotek GmbH, Systemair GmbH, Würth Industrie Service GmbH 
& Co. KG)

Bisherige Studierendenzahlen

Bisherige Studierendenzahlen

BWL - Vertiefung Internationaler Technischer Handel
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Kontaktdaten

DHBW Mosbach

Studiengangsleiter 

BWL-Handel- Internationaler Technischer Handel 

Prof. Dr.-Ing. Dipl.-Kfm. Alexander Neumann

Lohrtalweg 10

74821 Mosbach

Tel. 06261-939-113 bzw. Sekr. -226

Alexander.Neumann@Mosbach.DHBW.de

www.mosbach.dhbw.de/ith


